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La venta de tu inmueble es un momento
y una decision de vital importancia para
t, y también para nosotros.

Al confiar en MR by MONICA RESINO te

aseguramos el asesoramiento a lo largo

de todo un proceso tan complejo como
es la venta de un inmueble.

Ponemos a tu disposicion todas las he-
rramientas y tecnologias mas avanzadas
del sector asi como nuestro conocimien-
to y profesionalidad para que sepas que

tu inmueble “esta en las mejores ma-
nos”. Permitiéndote estar tranquilo en las

distintas fases que conllevard la opera-
cion.




¢ CUALES SON LOS MOTIVOS QUE TE LLEVAN A VENDER?

La vida esta llena de cambios
y las mudanzas siempre supo-
nen un nuevo comienzo. zEstas
pensando en vender tu vivien-
da, pero no sabes ni por donde
empezare

Para facilitarte el proceso un
poco, hemos recopilado algu-
nas de las claves para vender.

iCOMENZAMOS!

A lo largo de nuestra vida pue-
de que necesitemos cambiar
de vivienda por diferentes mo-
tivos.

Por eso mismo, en

MR by MONICA RESINO vamos
a estar a vuestro lado cuales-
quiera que sean las motivo-
ciones principales para vender
una vivienda en Madrid:

- Viviendas con mejores prestaciones.

- Motivos econdmicos.

— Mudarse a otra civdad.

- La familia crece

— Los hijos se independizan



Cuando decides dar el paso de vender tienes que tener
en cuenta los factores que influyen en la venta.

EL PRECIO

Uno de los puntos claves
para vender un inmueble
es el precio.

Cuando uno pone su Vi-
vienda a la venta debe fi-
jarse en el precio real del
mercado, realizando un
andlisis de la zona y siem-
pre fijdndose en los pisos
que hay a la venta alre-
dedor del nuestro, averi-
gua qué precios se estan
ofertando.

UBICACION

Este es el factor que mads
afecta al valor de tu vi-
vienda.

Dentro de un mismo barrio
existen zonas con diferen-
tes valoraciones para los
compradores.

También influyen la orien-
tacion, la altura y la plan-
ta.

SUIA DE

CONSERVACION

Las condiciones en las que
se encuentre la propiedad
afectard directamente al
precioy a la velocidad de
venta.

Por lo tanto, el estado de
conservacion, su presen-
tacion, el estado de lim-
pieza, la eliminacion de
olores y su despersonaliza-
cion y ofros cambios pue-
den suponer la frontera
entre recibir ofertas desde
el primer dia y quedarse
de brazos cruzados es-
perando a que llame al-
guien.

MARKETING

La primera decision de
marketing que debes to-
mar es la eleccidn de la
agencia inmobiliaria ade-
cuada. Confia en inmobi-
liarias con mucha expe-
riencia en el mercado vy
dentro de ellas, elige la
que mejor se adapte a tus
necesidades.
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Si estds pensando en vender tu piso probablemente te has plan-
teado con qué inmobiliaria hacerlo. Conseguir un buen agente in-
mobiliario, es sin duda, una de las decisiones mds importantes para
tener éxito a la hora de vender tu vivienda.

En MR by MONICA RESINO llevamos trabajando 20 afos en el sec-
tor, y conocemos todas las herramientas disponibles en el mercado
para llevar a cabo la venta de tu vivienda con éxito.
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. Desde MR by MONICA RESINO
estamos convencidos, que la venta
de tu vivienda requiere de un equipo

de profesionales que estén a tu lado
en todo el proceso de venta.

—Alto conocimiento y en- —Actuan siempre bagjo la

tendimiento del sector. ley, con conocimiento de
la normativa legislativa
vigente.

—Conoce las zonas mejor
que la palma de su mano.
—Realizaciéon de todos los

confratos.
—Ademads de ofrecerte
todo el asesoramiento que
necesites, elaboran un —Consigue la venta en el
plan personalizado para ti. menor fiempo posible al

mejor precio de mercado.




PRIMERA VISITA'Y
ASESORIA GRATUITA

Valoracion Comercial y en su caso,
firma de Exclusiva de Gestion.

PROMOCION

Carteles, 138 portales nacionales e
internacionales, 2 redes MLS, +100
colaboradores, nuestra web, redes
sociales y nuestra cartera de clien-
tes e inversores.

GESTION DE CONTACTOS

Presentacion de clientes interesa-
dos.




VISITAS

Programacion de visitas profesiona-
les y acompanamiento a clientes.

NEGOCIACION

Asesoramiento en la negociacion
para conseguir el éxito de la opera-
cion.

DOCUMENTACION

Verificacion de la documentacion
necesaria para la consecucion de
la operacion.



DETERMINACION DEL PRECIO CORRECTO. Fijar el
precio correcto es una decision fundamental a la
hora de vender una casa de

la forma mads rapida y el pre-

cio optimo de mercado.

Es importante recordar que el

precio de mercado no lo fija

la voluntad de una sola parte

si No el propio mercado, por

lo que para no perder fiempo ni dinero es esen-
cial tener el conocimiento y las herramientas para
encontrar el importe adecuado.

=Si el precio en el que se pone a la venta el in-
mueble es demasiado alto, no habrd interés ni
visitas.

-Si esta por encima del mercado: tendremos al-
guna visita, pero no ofertas.

Los compradores preguntan: sCudnto lleva la
casa en ventae

Conforme pasa el tiempo, la vivienda se va de-
valuando y fermina vendiéndose por debajo del
precio de mercado.

-Si el precio estd ajustado al mercado: habrd mu-
chas visitas. Los compradores estardn muy mo-
tivados y se producird una venta rédpida y en su
precio.

En cualquier caso, el precio al que se pone en
venta una casa es una decision que, tras haber
recibido la asesoria de MR by MONICA RESINO,
solo puede tomar el propietario.



ADECUACION DE LA VIVIENDA/HOME STAGING.
La correcta presentacion de

una vivienda hace que |os

posibles interesados se sien-

tan enamorados de la vi-

vienda en el primer contacto

que tienen con el inmueble.

En MR by MONICA RESINO, ~

contamos con distintas em-
presas y profesionales que
con recursos encajados a
distintos presupuestos pueden facilitar esta labor.

ZONA. La zona donde se encuentra el inmueble
que gqueremos vender no se puede modificar.
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Por lo tanto, es funda-
mental conocerla per-
fectamente, saber l0s
pros y los contras, co-
nocer la competencia
de ofros inmuebles y
aprovechar esa infor-
macion a la hora de
poner en venta nuestra
casaq, tanto para fijar el
precio correcto como
con el propodsito de
adecuarla para que sea la mds atfractiva.




DOCUMENTACION DE LA VIVIENDA AL DiA. Los
compradores agradecerdn la maxima canti-
dad de informacion
y documentacion
acreditativa de la
vivienda. Ten prepa-
rado coOmo minimo,
facturas de laluzy
aguaq, recibos de [BI
y de comunidad de
propietarios, escri-
turas de la vivienda
y facturas de obras
gue hayan mejora-
do la vivienda.

Ademdads, tener esta documentacion preparada
y analizada nos ayuda a una correcta viabilidad
de la operacion, sin errores y conflictos de Ultima
hora.

FACILITAR LAS VISITAS. Es muy importante que
cada vez que surja la posibilidad de realizar una
visita, ésta se realice.

En MR by MONICA
RESINO contamos
con un servicio 7/24
que permite dar co-
bertura ininterrumpi-
da a cualquier posi-
ble interesado en la
compra de nuestras
viviendas en gestion.




PLAN DE MARKETING. Este Ultimo, es labor funda-
mental del profesional inmobiliario, del experto
en la materia que ha de disenar un correcto y
elaborado plan de

marketing, una pu- P~

blicidad adecuada

a las caracteristicas

de cada vivienda

o inmueble que se

quiera vender.

En MR by MONICA /

RESINO llevamos

trabajando 20 anos

en el sector, y cono-

cemos todas las herramientas disponibles en el
mercado para llevar a cabo un perfecto plan de
marketing y publicidad, siempre con la ayuda y
consentimiento de nuestros clientes.



Hacer un reportaje foto-
grdfico profesional de la
propiedad vy visita virtual
para facilitar su puesta a
la venta y su presentacion
a los posibles comprado-
res.

Valorar el inmueble
asesordndote del mejor
precio en funcidén a un
estudio realizado por
uno de nuestros expertos
inmobiliarios.
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Realizaciéon profesional
qu n d e de un plano de la vivien-

da, incluyendo si fuera

necesario posibles opcio-

Ma rkei-i n g nes de distribucion.
MR

Emitir un informe mensual
resumen de las gestiones
realizadas durante el pe-
riodo junto con sugeren-

cias de posibles acciones
a fomar.
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» Alta en nuestra web en el apartado de destacados.
Establecer un conftrol de

las personas que visiten
suU vivienda por medio de
hojas de visita, informdn-
dote de los resultados
cada vez que se realicen
las mismas.

» Alta en portales inmobiliarios lideres como Idedlista y
Fotocasa y ademds en otros 136 portales inmobiliarios a
nivel nacional e internacional, en 61 paises diferentes. A
través de ellos, promocionamos la venta o el alquiler de
los inmuebles de nuestros clientes. Contratando MR by
MONICA RESINO, llegards mds lejos en menos tiempo y
siempre respaldado por los mejores asesores.

* Alta del inmueble para su venta en la red de agen-
cias inmobiliarias de Colaboria y MLS (Multiple Listing
Service).

Seleccionar entre los
interesados, aquellos que
tienen intencion y posi-
bilidades reales de com-
pra, antes de invitarles a
visitar su inmueble.

* Notificacion de la oferta del inmueble a nuestra carte-
ra de clientes segmentada por tipo de demanda.

» Noftificacion de la oferta a nuestra red +100 de colo-
boradores inmobiliarios.




SERVICIOS ADICIONALES DE MR by MONICA RESINO

v v Y

Folleto flyer donde Visita virtual reali- Certificado Ener-
Unicamente apao- zada por un fotod- gético.
rece publicidad grafo profesional
de tu vivienda en del portal Idealista.
venta com, para asi au-
mentar posiciona-
miento.




v

Carteleria instala-
da en la propie-
dad.

v

Posibilidad de rea-
lizar Home Staging
por nuestros exper-
tos mds adecuao-
dos dependiendo
de la fipologia del
inmueble.

v

Si fuera necesario,
facilitar los servicios
de expertos en
reformas, arquitec-
tura de interiores y
presentacion del
proyecto en 3D.




v

Si fuera necesario,
ayudar al compra-
dor en la busque-
da de la financia-
cion.

v

Asesoramiento y
gestion del con-
trato y escritura. Te

asesoramos para
realizar el contrato
de arras y la es-
crifura publica de

compra-venta.

v

Y por Ultimo, asis-
tencia a la firma
de la Escritura PU-
blica y seguimien-
to en Notaria y
Regqistro.




¢QUIERES QUE TU CASA SE VENDA EN EL MENOS TIEMPO POSIBLE?

Contacta con nosotros

MR BY MONICA RESINO
Expertos en Gestion Inmobiliaria Exclusiva

Paseo de la Castellana 182 Planta 9
28046 Madrid (Spain)
Email: mr@mrlujourbano.com
91 266 46 32
www.mrlujourbano.com




